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“La expansioén hacia Latinoamérica es uno de los factores ...
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.Por qué han decidido cambiar su identidad de marca a Entelgy?, ;viene acompaifiada
de algun tipo de reorganizacion?

Este cambio de marca surge como consecuencia del desarrollo de la compafiia y del proceso
de internacionalizacion en el que estamos inmersos. En este momento tenemos la capacidad
suficiente para afrontar nuevas etapas ya que el posicionamiento actual de Entelgy en el sector
de las Tecnologias de la Informacion es muy sélido y queremos reforzar atin mas nuestra
imagen. Por otra parte la internacionalizacion, con nuestra presencia en Latinoamérica (Brasil,
Colombia y Chile inicialmente), nos reafirma en la idea de la evolucion del nombre, para evitar
confusiones con operadoras de Telecomunicaciones que en diferentes paises se denominan
Entel. En conclusion, esta nueva marca refleja nuestra actividad profesional, el caracter
mternacional y el futuro al que nos dirigimos en el marco de las TIC. Mantenemos la raiz de la
sociedad (Entel) asi como la actividad (Tecnologia, Technology), transmitiendo la energia que
esta en el origen de nuestra empresa.

La compaiiia se creo hace 8 afios con 4 trabajadores. Hoy facturan 54 millones de
euros y tienen mas de 1.000 empleados. ;Como se consigue este desarrollo y mas en
los tiempos que corren?

Los ingresos de 54 millones de euros corresponden al ejercicio 2010. Este afio esperamos
aproximarnos a los 70 millones, mtegrando 1.400 profesionales. Hemos logrado estos

resultados gracias a nuestro planteamiento estratégico y sobre todo a que contamos con un gran

equipo de profesionales que con su talento nos ayudan a crecer dia a dia. Intentamos
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proporcionar a nuestros clientes un servicio lo mas completo posible para ayudarles a
desarrollar su negocio, lo que hace que cada vez mas requieran de nuestros servicios y de
nuestros profesionales.

Dentro de su nueva estrategia han adquirido el compromiso de incrementar su negocio
un 30% hasta los 70 millones de euros este afio, y llegar a 100 millones en tres afios.
JEn qué decisivos factores se apoyaran para conseguirlo?

Fundamentalmente nos estamos apoyando en la ampliacién del negocio de Entelgy en base al
crecimiento organico por un lado y, por otro, con adquisicién de empresas ya consolidadas. En
este sentido, hemos incorporado al grupo tres empresas especializadas para complementar
nuestros actuales servicios:

DCL Consultores para reforzar nuestro posicionamiento en Gestion Documental y de
Contenidos, tanto en los entornos SAP como en otros entornos tecnologicos. VisualMente,
empresa de Marketing Interactivo que ofrece soluciones virtuales. Su mision es prestar un
servicio global, creando e integrando entornos y soluciones virtuales para la comunicacion y el
desarrollo de negocio de cada cliente. Innotec System, empresa de Seguridad y Gestion de
Riesgos Tecnoldgicos, que refuerza nuestra posicion de liderazgo en el sector, complementando
nuestro desarrollo actual en el plano cualitativo con nuestra estrategia de crecimiento
cuantitativo a nivel nacional e internacional.

Estamos al dia de las alternativas que puedan surgir y que sean acordes con la evolucion de la
compaiiia. Creemos que las crisis presentan oportunidades por lo que estudiamos aquellas
opciones que puedan aportar valor afiadido a nuestros clientes y que complementen nuestro
mercado y/o nuestra oferta, para continuar con nuestro plan de expansion.

Su expansion a nuevos mercados en Latinoamérica obviamente contribuira en este
camino...

Efectivamente la expansion hacia Latinoamérica es uno de los factores esenciales de

nuestro crecimiento. En Entelgy hemos iniciado nuestra expansion internacional con el foco
principal puesto en Brasil, Colombia y Chile, desarrollando proyectos tanto para clientes
espafioles ubicados alli como para empresas latinoamericanas. El plan de nuestra compatiia es
continuar explorando nuevas oportunidades en paises como México y en un futuro no
descartamos llegar a Estados Unidos. Ademas, trabajamos en proyectos europeos
fundamentalmente en Suiza y Alemania, donde los profesionales espafioles estan muy bien
considerados y se aprecia el valor afiadido de nuestros servicios. Todo esto estd consolidando
la posicion de Entelgy.

. Cuanto negocio procede actualmente de Latinoamérica, y qué previsiones tienen de
incrementar este porcentaje?

Actualmente el porcentaje es todavia pequefio dado que acabamos de comenzar esta andadura;
esperamos incrementarlo con los nuevos proyectos que tenemos planteados para los proximos
meses.

Su politica de adquisiciones (en los ultimos meses han adquirido DCL Consultores,
Innotec System y VisualM ente) también tendra algo que decir en su aportacion al
crecimiento de la compaiiia...

Si, precisamente estas incorporaciones han hecho que la compaiiia incremente su volumen de
negocio, sus clientes y el niimero de profesionales, contribuyendo de una manera importante al

crecimiento del grupo en este ultimo ejercicio.
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.Veremos mas compras en el futuro?

Por supuesto estamos atentos a las oportunidades que se nos puedan presentar y que nos
ofrezcan ampliar nuestras areas de negocio y ofrecer mas servicios de calidad a nuestros
clientes.
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